


Influir o persuadir… ¿Cuál es la diferencia?

Influir: generar un impacto en la 
forma en que una persona piensa, 
siente o actúa

Persuadir: intención consciente 
de influenciar a otra persona



No influimos 
porque hablamos o 
explicamos más…

Influimos porque 
conectamos mejor 
con la otra persona



La Neuroinfluencia
Capacidad de comprender

como la otra persona percibe 
el mundo para hablar en su 
idioma y generar confianza

La mayoría de las personas 
intentan persuadir desde su 

propia realidad…





Paso #1:   CONECTA – Antes de Persuadir

La gente no se resiste a las ideas 
Se resisten a sentirse incomprendidas



Paso #2:   COMPRENDE - Canal de Integración  

Escucha como el otro describe su experiencia



Paso #2:   COMPRENDE – Diversidad Cognitiva

Capta la necesidad del otro



RITMO

ENERGIA / 
INTENSIDAD

LENGUAGE
VERBAL Y 

CORPORAL

Paso #3: Genera Seguridad - Espejea

Comunica de manera que otra persona pueda procesar e integrar



Paso #4: Inspira Acción – Banco Emocional  





Adquiere la 
presentación 
en PDF aqui
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